X Systems soker Sales
Account Manager

X Systems historia handlar om att ha en instdllning till sdttet att driva ett foretag pa
och halla fast vid den instdllningen hela vigen igenom. Det dr grunden till den
kraftiga tillvixt som X Systems har upplevt sedan starten 2002.

VI SOKER NU EN SALES ACCOUNT MANAGER TILL
Halmstad, Jonkoping och Stockholm.

Som Sales account manager kommer du att vara ansvarig for att behélla, utveckla och
att skaffa nya kunder.

Huvudsakliga ansvarsomraden

Du kommer bearbeta nya och befintliga kunder inom privat och offentlig sektor 1
Soédra Sverige. Du ansvarar for dina kunder och kommer varda och utveckla dem till
okad forsdljning och I6nsamhet.

Detta innebér bl.a. att du &r budget- och kundansvarig for forséljningen pa ditt
distrikt.

Profil

Du skapar snabbt starka och langsiktiga relationer.

Du har ett stort eget driv och du gillar att gora afférer.

Du ér strukturerad och det dr du som driver séljprocessen framaét.

Du gillar att arbeta mot uppsatta mal och du dr tavlingsinriktad.

Du skall vara nyfiken pé att ldra dig nya produkter och att utveckla marknaden.

Vi erbjuder ett utvecklande, intressant arbete i ett vixande bolag.
Tjansten erbjuder goda utrymmen for egen handlingskraft inom givna ramar.

Om du kénner att din profil matchar de egenskaper och beskrivningar ovan samt att
du har den dér extra drivkraften dr du vilkommen med din ansokan!

Fér mer information, vinligen ring rekryteringskonsult Johan Ortendahl 0709-95 23
20

Din ansdkan mailar du till johan@ctimago.se Skriv Sales account manager X Systems
1 &mnesraden.

Vilkommen att soka !



